Zatacznik 2 - Tabela stawek
RO OD A RO oD B RO D oD
Koszt netto success fee za poprawnie zawartg, zaakceptowang i obowiagzujaca umowe Koszt netto success fee za poprawnie zawarta, zaakceptowana i obowigzujaca

0D przy danym progu SPH umowe przy danym progu SPH

Koszt netto stawki za minute* Koszt netto stawki za minute*

tu prosze wpisaé¢ kwote netto tu prosze wpisa¢ kwote netto tu prosze wpisac kwote netto | tu prosze wpisaé kwote netto | tu prosze wpisaé kwote netto tu prosze wpisa¢ kwote netto
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powyzej 2,8

Nalezy podac obie stawki dla wszystkich progéw Nalezy podac obie stawki dla wszystkich progéw

1. PROCESOWANIE - PODZIAt ODPOWIEDZIALNOSCI ZLECENIODAWCY | ZLECENIOBIORCY
2. KOSZT INTEGRACJI SYSTEMOW POKRYWA ZLECENIOBIORCA

OBSZAR ZLECENIODAWCA  ZLECENIOBIORCA
DOSTARCZENIE BAZY X
PRZEKAZANIE KOMUNIKATU OBStUGOWEGO X
POZYSKANIE LEADA SPRZEDAZOWEGO X
RAPORTOWANIE WYNIKOW KAMPANII X

PRZYGOTOWANIE, WYDRUK | WYSYtKA UMOW KURIEREM LUB
WYSYLKA MAILEM

INFORMOWANIE KLIENTA O WYStANEJ UMOWIE KURIEREM X

MONITOROWANIE JAKOSCI ROZMOW | ARCHIWIZACJA NAGRAN X




W ZALEZNOSCI OD RODZAJU REALIZOWANEJ AKCJI, ZLECENIOBIORCA BEDZIE ROZLICZANY WG PONIZSZYCH
MODELI

MODEL A Rozliczenie obejmuje tacznie stawke za minute oraz success fee za zrealizowana sprzedaz
MODEL B Rozliczenie obejmuje success fee za zrealizowang sprzedaz bez rozliczenia stawki za minute
MODEL C Rozliczenie obejmuje stawke za minute

[ *DEFINICJA MINUTY

Potaczenie zarejestrowane w systemie telefonicznym majace odzwierciedlenie w raporcie potaczen
telefonicznych, tzw. billingu




